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 Ao desenvolver habilidades de 
vendas e aplicar técnicas eficazes, os 
engenhei ros  podem se va lor izar 
profissionalmente e oferecer preços 
competitivos. 
 C o n h e c e r  b e m  o  p r o d u t o , 
identificar as necessidades do cliente, 
comunicar os benefícios de forma clara, 
d e m o n s t r a r  c a s o s  d e  s u c e s s o , 
apresentar uma proposta comercial clara 
e aderente à realidade de nosso cliente 
além de um pós-venda eficiente são 
passos fundamentais para o sucesso 
nesse contexto. 
 Com dedicação e aprimoramento 
contínuo, os engenheiros podem se 
destacar no mercado, conquistar clientes 
satisfeitos e alcançar o reconhecimento 
que merecem.
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Figura 01: Tecla BIM
(Fonte: de autoria própria)
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